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W SKRÓCIE 

 Według pośredników rok 2010 był lepszy niż 2009. Aż 43% uznało go za dobry lub bardzo 

dobry. 

 Większośd agentów - 52% - w 2010 roku zamknęła mniej niż 12 transakcji rocznie, czyli mniej 

niż jedną miesięcznie. 37% deklaruje, że udało się zakooczyd średnio od 1 do 2 transakcji 

sprzedaży w ciągu miesiąca, a 10% od 3 do 5-ciu. 

 Mimo kryzysu i zastoju na rynku nie zmieniła się zasadniczo reguła pobierania prowizji od obu 

stron transakcji. W 67% przypadków prowizję płaci zarówno sprzedający jak i kupujący. 

 W 2010 roku nadal następował proces obniżania wysokości prowizji, 48% ankietowanych 

deklaruje, że obniżyło wysokośd pobieranej prowizji. 

 Pośrednicy liczą na poprawę sytuacji w 2011 roku, chod nie są już tak optymistyczni jak na 

początku 2010. 

 Grudzieo był dobrym miesiącem dla większości kredytobiorców, ponieważ spadły zarówno 

przeciętne marże, jak i oprocentowania kredytów hipotecznych. 

 Średnia marża dla kredytu złotówkowego wyniosła 1,55% i była o 0,15 p.p niższa w stosunku 

do poprzedniego miesiąca. 

 Przeciętne oprocentowanie kredytów hipotecznych w EUR wyniosło 3,31%, a mediana 2,30%. 

 Najlepszą ofertę na rynku kredytów w CHF z oprocentowaniem na poziomie 2,77% posiada 

Bank BPH. 
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DǊǳŘȊƛŜƵ ōȅƱ dobrym mieǎƛŊŎŜƳ Řƭŀ ǿƛťƪǎȊƻǏŎƛ ƪǊŜŘȅǘƻōƛƻǊŎƽǿ, ǇƻƴƛŜǿŀȍ ǎǇŀŘƱȅ ȊŀǊƽǿƴƻ 

ǇǊȊŜŎƛťǘƴŜ ƳŀǊȍŜΣ Ƨŀƪ ƛ ƻǇǊƻŎŜƴǘƻǿŀƴƛŀ ƪǊŜŘȅǘƽǿ ƘƛǇƻǘŜŎȊƴȅŎƘΦ /ƻ ǿŀȍƴŜ ǎǇŀŘŜƪ ǘŜƴ 

ŘƻǘȅŎȊȅƱ nie tylko ƪǊŜŘȅǘƽǿ ȊƱƻǘƽǿƪƻǿȅŎƘΣ  ƭŜŎȊ ǊƽǿƴƛŜȍ walutowych. 

|ǊŜŘƴƛŀ ƳŀǊȍŀ Řƭŀ ƪǊŜŘȅǘǳ ȊƱƻǘƽǿƪƻǿŜƎƻ ǿȅƴƛƻǎƱŀ мΣрр҈ ƛ ōȅƱŀ ƻ лΣмр ǇΦǇ ƴƛȍǎȊŀ ǿ ǎǘƻǎǳƴƪǳ 

Řƻ ǇƻǇǊȊŜŘƴƛŜƎƻ ƳƛŜǎƛŊŎŀΦ ½ƴŀƭŀȊƱƻ ǘƻ ǊƽǿƴƛŜȍ ƻŘȊǿƛŜǊŎƛŜŘƭŜƴƛŜ ǿ ƴƛȍǎȊȅƳ ƻǇǊƻŎŜƴǘƻǿŀƴƛǳΣ 

ƪǘƽǊŜƎƻ ƳŜŘƛŀƴŀ ǿ ƎǊǳŘƴƛǳ ǿȅƴƛƻǎƱŀ рΣпф҈ όǎǇŀŘŜƪ ƻ лΣмс ǇΦǇύΦ 

² ƻǎǘŀǘƴƛƳ ƳƛŜǎƛŊŎǳ нлмл Ǌƻƪǳ ƴŀǎǘŊǇƛƱȅ ǊƽǿƴƛŜȍ ŘƻǏŏ ŘǳȍŜ ȊƳƛŀƴȅ ǿ ŎȊƻƱƽǿŎŜ ƴŀƧƭŜǇǎȊȅŎƘ 

ƻŦŜǊǘ ƴŀ ǊȅƴƪǳΦ DǊǳŘƴƛƻǿŜ ȊŜǎǘŀǿƛŜƴƛŜ  ǿ ǊƻŘȊƛƳŜƧ ǿŀƭǳŎƛŜ ǿȅƎǊŀƱ HSBCΣ ƪǘƽǊȅ ƻŦŜǊƻǿŀƱ 

ƻǇǊƻŎŜƴǘƻǿŀƴƛŜ ƪǊŜŘȅǘƽǿ ǿ t[b ƴŀ ǇƻȊƛƻƳƛŜ 5,14҈Φ ¢ǳȍ Ȋŀ ƴƛƳ ǳǇƭŀǎƻǿŀƱ ǎƛť Deutsche 

Bank (5,20%) oraz listopadƻǿȅ ȊǿȅŎƛťȊŎŀ ς LbD .ŀƴƪ |ƭŊǎƪƛΣ ƪǘƽǊȅ ǇƻƳƛƳƻ ǳǘǊȊȅƳŀƴƛŀ 

ƴŀƧƴƛȍǎȊŜƧ ƳŀǊȍȅ όмΣлр҈ύΣ ǎǘǊŀŎƛƱ ǇƻȊȅŎƧť ƭƛŘŜǊŀ Ȋ ǇƻǿƻŘǳ ǿȊǊƻǎǘǳ ǎǘŀǿƪƛ ōŀȊƻǿŜƧΦ 

hǇǊƻŎŜƴǘƻǿŀƴƛŜ ƛ ƳŀǊȍŜ ƪǊŜŘȅǘƽǿ ƘƛǇƻǘŜŎȊƴȅŎƘ ǿ t[b 

BANK:  Oprocentowanie MarŨa  

HSBC Bank Polska 5,14% 1,30% 

Deutsche Bank PBC 5,20% 1,30% 

ING Bank ślŃski 5,21% 1,05% 

Eurobank 5,23% 1,30% 

Alior Bank  5,25% 1,30% 

BZ WBK  5,33% 1,35% 

Bank BPH 5,35% 1,40% 

Citi Handlowy  5,35% 1,40% 

mBank 5,36% 1,50% 

Multibank  5,36% 1,50% 

Raiffeisen Bank 5,43% 1,49% 

Allianz Bank 5,45% 1,50% 

BNP Paribas Fortis 5,45% 1,50% 

Pekao 5,53% 1,59% 

Bank Pocztowy 5,54% 1,60% 

Lukas Bank 5,55% 1,70% 

Millennium  5,55% 1,60% 

PKO BP 5,57% 1,62% 

Kredyt Bank  5,75% 1,80% 

Nordea Bank 5,85% 1,90% 

BOś 5,86% 1,70% 

DnB Nord 6,15% 2,25% 
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BPS 6,22% 2,30% 

BGŧ 6,26% 2,10% 

Pekao BH 6,66% 2,50% 

Mazowiecki Bank Regionalny 7,18% 3,00% 

YǊŜŘȅǘ ƴŀ ƪǿƻǘť олл ǘȅǎΦ t[bΣ ǿƪƱŀŘ ǿƱŀǎƴȅ нр҈ 

 

.ŀǊŘȊƻ ŎƛŜƪŀǿƛŜ ǘƻŎȊȅƱŀ ǎƛť ǿ ƎǊǳŘƴƛǳ ǿŀƭƪŀ ōŀƴƪƽǿ ƴŀ Ǉƻƭǳ ƪǊŜŘȅǘƽǿ ŘŜƴƻƳƛƴƻǿŀƴȅŎƘ ǿ 

ŜǳǊƻǇŜƧǎƪƛŜƧ ǿŀƭǳŎƛŜΦ tǊȊŜŎƛťǘƴŀ ƳŀǊȍŀ ǿȅƴƛƻǎƱŀ нΣол҈ ƛ ōȅƱŀ ŀȍ ƻ лΣн ǇΦǇ ƴƛȍǎȊŀ ǿ 

ǇƻǊƽǿƴŀƴƛǳ Řƻ ȊŜǎȊƱŜƎƻ ƳƛŜǎƛŊŎŀΦ ½ ƪƻƭŜƛ ƳŜŘƛŀƴŀ ƻǇǊƻŎŜƴǘƻǿŀƴƛŀ ǳƪǎȊǘŀƱǘƻǿŀƱŀ ǎƛť ƴŀ 

ǇƻȊƛƻƳƛŜ оΣом҈Φ  ½ŀǊƽǿƴƻ ƭƛŘŜǊŜƳΣ Ƨŀƪ ƛ ƧŜŘȅƴȅƳ ōŀƴƪƛŜƳΣ ƪǘƽǊȅ ƻōǊƻƴƛƱ ǎǿƻƧŊ ǿȅǎƻƪŊ 

ǇƻȊȅŎƧť ǎǇǊȊŜŘ ƳƛŜǎƛŊŎŀ ōȅƱ 5ƴ. bƻǊŘΣ ƪǘƽǊȅ ǿ ƎǊǳŘƴƛǳ ƻŦŜǊƻǿŀƱ ƪǊŜŘȅǘȅ ƘƛǇoteczne 

ƻǇǊƻŎŜƴǘƻǿŀƴŜ нΣсо҈ ǊƻŎȊƴƛŜ όǇǊȊȅ ƳŀǊȍȅ ƴŀ ǇƻȊƛƻƳƛŜ мΣсл҈ύΦ YƻƭŜƧƴŜ ƳƛŜƧǎŎŜ ȊŀƧŊƱ 

aǳƭǘƛōŀƴƪ ƻǊŀȊ wŀƛŦŦŜƛǎŜƴΣ ƪǘƽǊŜ ŘȊƛťƪƛ ƻōƴƛȍŎŜ ƳŀǊȍȅ ŀǿŀƴǎƻǿŀƱȅ ȊŜ ǏǊƻŘƪŀ ǎǘŀǿƪƛ ǿǇǊƻǎǘ 

ƴŀ ǇƻŘƛǳƳΦ tƛŜǊǿǎȊȅ Ȋ ƴƛŎƘ ǏŎƛŊƱ ƻǇǊƻŎŜƴǘƻǿŀƴƛŜ ƻ лΣр ǇΦǇΣ ƴŀǘƻƳƛŀǎǘ ŘǊǳƎƛ ŀȍ o 0,61 p.p! Na 

ǳǿŀƎť ȊŀǎƱǳƎǳƧŜ ǊƽǿƴƛŜȍ ƪǊŜŘȅǘ Řǿǳǿŀƭǳǘƻǿȅ ōŀƴƪǳ .bt tŀǊƛōŀǎ όǇƻƱƻǿŀ ǏǊƻŘƪƽǿ ǿ t[bΣ 

ǇƻƱƻǿŀ ǿ 9¦wύΣ ƪǘƽǊŜƎƻ ƻǇǊƻŎŜƴǘƻǿŀƴƛŜ ŎȊťǏŎƛ ǿŀƭǳǘƻǿŜƧ ǿȅƴƻǎƛ нΣрм҈Φ 

hǇǊƻŎŜƴǘƻǿŀƴƛŜ ƛ ƳŀǊȍŜ ƪǊŜŘȅǘƽǿ ƘƛǇƻǘŜŎȊƴȅŎƘ ǿ 9¦w 

BANK:  Oprocentowanie MarŨa  

BNP Paribas Fortis* 2,51%  1,50% 

DnB Nord 2,63% 1,60% 

Multibank  2,99% 2,00% 

Raiffeisen Bank 3,00% 1,99% 

mBank 3,05% 2,00% 

BZ WBK  3,08% 2,15% 

Deutsche Bank PBC 3,13% 2,10% 

Nordea Bank 3,31% 2,30% 

PKO BP 3,37% 2,36% 

Kredyt Bank  3,51% 2,50% 

Lukas Bank 3,62% 2,60% 

Alior Bank  3,64% 2,70% 

Bank BPH 4,14% 3,20% 

BOś 4,42% 3,20% 

Pekao 4,49% 3,50% 

*kredyt dwuwalutowy / YǊŜŘȅǘ ƴŀ ƪǿƻǘť олл ǘȅǎΦ t[bΣ ǿƪƱŀŘ ǿƱŀǎƴȅ нр҈ 

¢ǊǿŀƧŊŎȅ ƻŘ ŘƱǳȍǎȊŜƎƻ ŎȊŀǎǳ ƳŀǊŀȊƳ ƴŀ Ǌȅƴƪǳ ƪǊŜŘȅǘƽǿ ǿ /IC ǳǎƛƱƻǿŀƱȅ ǇǊȊŜƱŀƳŀŏ о ōŀƴƪƛΥ 

Ƴ.ŀƴƪΣ aǳƭǘƛōŀƴƪ ƻǊŀȊ bƻǊŘŜŀΦ 5ǿŀ ǇƛŜǊǿǎȊŜ ƻōƴƛȍȅƱȅ ȊŀǊƽǿƴƻ ƳŀǊȍŜ Ƨŀƪƛ ƛ 

ƻǇǊƻŎŜƴǘƻǿŀƴƛŀ ƻ лΦм ǇΦǇ ƛ ǘȅƳ ǎŀƳȅƳ ǇƻǿǊƽŎƛƱȅ Řƻ ǇƻȊƛƻƳƽǿ Ȋ ƭƛǎǘƻǇŀŘŀΦ ½ ƪƻƭŜƛ bƻǊŘŜŀ 

ǇƻŘǿȅȍǎȊȅƱŀ ƻōƛŜ ǎǘŀǿƪƛ лΣн ǇΦǇΣ ǇǊȊŜȊ Ŏƻ ǳǘǊŀŎƛƱŀ ŘƻǘȅŎƘŎȊŀǎƻǿȅ ǇǊȅƳ ǿ ǘȅƳ ǎŜƎƳŜƴŎƛŜ ƴŀ 

ǊȊŜŎȊ .ŀƴƪǳ .tIΦ |ǊŜŘƴƛŜ ǊȅƴƪƻǿŜ ƻǇǊƻŎŜƴǘƻǿŀƴƛŜ ƛ ƳŀǊȍŀ ǿȅƴƛƻǎƱȅ ƻŘǇƻǿiednio: 3,91% i 

3,80%. 
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hǇǊƻŎŜƴǘƻǿŀƴƛŜ ƛ ƳŀǊȍŜ ƪǊŜŘȅǘƽǿ ƘƛǇƻǘŜŎȊƴȅŎƘ ǿ /IC 

BANK:  Oprocentowanie MarŨa  

Bank BPH 2,77% 2,60% 

Nordea Bank 2,87% 2,70% 

mBank 3,91% 3,80% 

Multibank  3,91% 3,80% 

Alior Bank  4,07% 3,90% 

PKO BP 6,93% 6,76% 

YǊŜŘȅǘ ƴŀ ƪǿƻǘť олл ǘȅǎΦ t[bΣ ǿƪƱŀŘ ǿƱŀǎƴȅ нр҈ 

 

 

 

 

¢ƻƳŀǎȊ DƻƱȅǏ 

Analityk Expandera 
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WTĎRNY RYNEK NIERUCHOMOšCI OCZAMI POšREDNIKĎW 

Po raz drugi z koŗcem roku, w serwisie nieruchomoŢci www.szybko.pl  przeprowadziliŢmy 

ankietŋ wŢr·d poŢrednik·w w obrocie nieruchomoŢciami. W ankiecie wziŋġo udziaġ 110 

agent·w, kt·rzy ocenili rok 2010 na rynku nieruchomoŢci. 

Wedġug poŢrednik·w rok 2010 byġ lepszy niŮ 2009. AŮ 43% uznaġo go za dobry lub bardzo 

dobry. Na poczņtku 2010 roku tak o swoich osiņgniŋciach w 2009 wyraŮaġo siŋ  31% 

ankietowanych.  W por·wnaniu z 2009 rokiem o 14 punkt·w procentowych zmniejszyġa siŋ 

liczba agent·w niezadowolonych z osiņgniŋtych wynik·w.  

 

Jaki był rok 2010 dla agencji w której pracujesz? 

13%

30%

37%

12%

9%

Bardzo dobry

Dobry

Przeciętny

Słaby

Bardzo słaby

 

ūr·dġo: Raport Szybko.pl i Expandera 

 

ILOšĻ TRANSKACJI ZAMYKANYCH MIESIŊCZNIE W 2010 ROKU 

WŢr·d ankietowanych agent·w wiŋkszoŢļ ð 52% - w 2010 roku zamknŋġa mniej niŮ 12 

transakcji rocznie, czyli mniej niŮ jednņ miesiŋcznie. 37% deklaruje, Ůe udaġo siŋ zakoŗczyļ 

Ţrednio od 1 do 2 transakcji sprzedaŮy w ciņgu miesiņca, a 10% od 3 do 5-ciu. Ankieta 

wskazuje, iŮ wyniki pracy poŢrednik·w sņ gorsze niŮ w 2009 roku, kiedy to 38% poŢrednik·w 

zamykaġo mniej niŮ 1 transakcjŋ miesiŋcznie, a 43% od 1 do 2.  Mimo mniejszej skutecznoŢci 

poŢrednicy oceniajņ rok 2010 lepiej niŮ 2009. Najprawdopodobniej takŮe oni, podobnie jak 

sprzedajņcy, zweryfikowali swoje oczekiwania i dostosowali je do aktualnych  warunk·w 

rynkowych.  

http://www.szybko.pl/
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ūr·dġo: Raport Szybko.pl i Expandera 

PROWIZJE OD TRANSAKCJI  

Mimo kryzysu i zastoju na rynku nie zmieniġa siŋ zasadniczo reguġa pobierania prowizji od obu 

stron transakcji. W 67% przypadk·w prowizjŋ pġaci zar·wno sprzedajņcy jak i kupujņcy. 

Pewne zmiany sņ jednak widoczne: w mniejsza jest liczba przypadk·w, kiedy tylko kupujņcy 

pġaci poŢrednikowi prowizjŋ. Grupa ta zmniejszyġa o 4 punkty procentowe i jest to kolejny 

dow·d na to Ůe mamy obecnie ărynek kupujņcychó. 

 

Płatnik prowizji przy transakcjach 

kupna/sprzedaży

27%

6%
67%

sprzedający

kupujący

obie strony

 

ūr·dġo: Raport Szybko.pl i Expandera 
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WYSKOšĻ PROWIZJI 

W 2010 roku nadal nastŋpowaġ proces obniŮania wysokoŢci prowizji, 48% ankietowanych 

deklaruje, Ůe obniŮyġo wysokoŢļ pobieranej prowizji. Jest to widoczne na wykresach 

por·wnujņcych wysokoŢļ prowizji pobieranych w 2009 i 2010 roku. O 10 punkt·w 

procentowych zwiŋkszyġa siŋ liczba agent·w pobierajņcych najniŮszņ prowizjŋ o wysokoŢci 

do 1,5% , a o 8 punkt·w grupa pobierajņca wynagrodzenie od 1,6% do 2%. W 2010 roku 

najczŋŢciej stosowano prowizjŋ miŋdzy 1,6% a 2% od wartoŢci transakcji.  

ūr·dġo: Raport Szybko.pl i Expandera 

GĠĎWNE PRZYCZYNY FIASKA TRANSAKCJI NA RYNKU NIERUCHOMOšCI W 2009  

 

Jako zasadniczņ przeszkodŋ w doprowadzeniu do transakcji poŢrednicy wskazujņ zbyt 

wysokņ cenŋ nieruchomoŢci. Zdecydowanie zmniejszyġ siŋ natomiast odsetek wskazaŗ na 

brak moŮliwoŢci zaciņgniŋcia kredytu. Takie relacje poŢrednik·w potwierdzajņ tezŋ o ciņgle 

duŮej dysproporcji pomiŋdzy oczekiwaniami i chŋciami wġaŢcicieli a moŮliwoŢciami 

potencjalnych kupc·w. 

62%

12%

2%

24%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70%

Zby t wy soka cena

nieruchomości

Inne cechy  nieruchomości

(lokalizacja,stan

techniczny ,wielkość)

Wady  prawne

Nie uzy skano kredy tu na

nieruchomość

Przyczyny dla których nie dochodziło do transakcji 

w 2010 roku

 

ūr·dġo: Raport Szybko.pl i Expandera 
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PERSPEKTYWY NA ROK 2011   

PoŢrednicy liczņ na poprawŋ sytuacji w 2011 roku, choļ nie sņ juŮ tak optymistyczni jak przed 

rokiem. 60% twierdzi Ůe kolejny rok bŋdzie lepszy od poprzedniego, podczas gdy przed rokiem 

optymizm deklarowaġo 67% ankietowanych W por·wnaniu z zeszġym rokiem wiŋcej jest 

pesymist·w ð 11% twierdzi Ůe nie bŋdzie juŮ lepiej, natomiast prawie jedna trzecia nie chce 

snuļ Ůadnych prognoz. 

Czy sytuacja na rynku nieruchomości w 2011 

ulegnie poprawie?

60%
11%

29%

Tak Nie Nie wiem

 

 ūr·dġo: Raport Szybko.pl i Expandera 

W 2011 zdecydowana wiŋkszoŢļ ankietowanych agent·w postawi na promocjŋ swoich ofert 

w Internecie, zar·wno poprzez wġasnņ stronŋ (17%) jak i portale nieruchomoŢci (48%). Jest to 

najszybsza i jedna z najtaŗszych form marketingu nieruchomoŢci. Jest r·wnieŮ szansa na 

kolejne obniŮki prowizji w 2011 roku.13% poŢrednik·w deklaruje Ůe bŋdzie wykorzystywaġo 

informacjŋ o prowizji pobieranej od jednej strony transakcji jako jedno z gġ·wnych haseġ 

marketingowych.  

Plany na rok 2011

13%

48%

17%

6%

16%

Pobierać prowizję ty lko od jednej strony  transakcji

Roziwjać promocję swoich nieruchomości w portalach internetowy ch

Rozwijać własną strone www i promować ją w wy szukiwarkach

Reklamować się w prasie

Zamieszczać banery  zewnętrzne na nieruchomościach

 

ūr·dġo: Raport Szybko.pl i Expandera 
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Autor: Marta Kosiŗska, ekspert serwisu nieruchomoŢci www.szybko.pl  

Badanie zostaġo przeprowadzone w grudniu 2010 roku poprzez serwis nieruchomoŢci 

www.szybko.pl . W badaniu wziŋġo udziaġ 110 poŢrednik·w z caġego kraju. 

 

 

http://www.szybko.pl/
http://www.szybko.pl/
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EXPANDER – NIEZALEŻNY DORADCA FINANSOWY 

 

  

 

9ȄǇŀƴŘŜǊ ƧŜǎǘ ƴŀƧǿƛťƪǎȊȅƳ ƴŀ Ǌȅƴƪǳ ƴƛŜȊŀƭŜȍƴȅƳ ŘƻǊŀŘŎŊ ŦƛƴŀƴǎƻǿȅƳΦ bŀ ǎƛŜŏ 9ȄǇŀƴŘŜǊŀ ǎƪƱŀŘŀ ǎƛť 

рм ƻŘŘȊƛŀƱƽǿ ǿ ŎŀƱŜƧ tƻƭǎŎŜΣ ǿ ƪǘƽǊȅŎƘ ǇǊŀŎǳƧŜ ǇƻƴŀŘ мул ŘƻǊŀŘŎƽǿ ŦƛƴŀƴǎƻǿȅŎƘΦ 9ȄǇŀƴŘŜǊ ƴƛŜ ƧŜǎǘ 

ŎȊťǏŎƛŊ ƎǊǳǇȅ ƪŀǇƛǘŀƱƻǿŜƧΣ ƪǘƽǊŀ ǊŜŀƭƛȊƻǿŀƱŀōȅ ǎǿƻƧŊ Ǉƻƭƛǘȅƪť ǎǇǊȊŜŘŀȍƻǿŊ ǇƻǇǊȊŜȊ ǘť ŦƛǊƳťΦ  

Fundamentalne znaczenie w budowaniu relŀŎƧƛ Ȋ ƪƭƛŜƴǘŜƳ Ƴŀ ǎȅǎǘŜƳ ǇǊŜƳƛƻǿŀƴƛŀ ŘƻǊŀŘŎƽǿΣ ƪǘƽǊȅ 

ƧŜǎǘ ǘŀƪ ǎƪƻƴǎǘǊǳƻǿŀƴȅΣ ŀōȅ Řƭŀ ŘƻǊŀŘŎȅ 9ȄǇŀƴŘŜǊŀ ƴƛŜ ƳƛŀƱƻ ȊƴŀŎȊŜƴƛŀΣ Řƻ ƧŀƪƛŜƎƻ ōŀƴƪǳ ǎƪƛŜǊǳƧŜ 

ǿƴƛƻǎŜƪ ƻ ƪǊŜŘȅǘ ƘƛǇƻǘŜŎȊƴȅΦ 9ȄǇŀƴŘŜǊ ǿǎǇƽƱǇǊŀŎǳƧŜ ǿ ȊŀƪǊŜǎƛŜ ƻŦŜǊǘȅ ƪǊŜŘȅǘƻǿŜƧ Ȋ н6 bankami, a 

ǇƻƴŀŘǘƻ ƱŊŎȊƴƛŜ Ȋ ол ¢CLΣ ǘƻǿŀǊȊȅǎǘǿŀƳƛ ǳōŜȊǇƛŜŎȊŜƵ ƴŀ ȍȅŎƛŜ ƛ ƛƴƴȅƳƛ ǇŀǊǘƴŜǊŀƳƛ ǿ ȊŀƪǊŜǎƛŜ 

ǇǊƻŘǳƪǘƽǿ ƻǎȊŎȊťŘƴƻǏŎƛƻǿȅŎƘΣ ƛƴǿŜǎǘȅŎȅƧƴȅŎƘΣ ŜƳŜǊȅǘŀƭƴȅŎƘ ƛ ƻŎƘǊƻƴƴȅŎƘΦ ² ƻŘŘȊƛŀƱŀŎƘ  

9ȄǇŀƴŘŜǊŀ Ƴƻȍƴŀ ȊŀŎƛŊƎƴŊŏ ƪǊŜŘȅǘ ƘƛǇƻǘŜŎȊƴȅΣ ƪǊŜŘȅǘ ƻŦŜǊƻǿŀƴȅ ǿ ǊŀƳŀŎƘ ǇǊƻƎǊŀƳǳ αwƻŘȊƛƴa na 

ǎǿƻƛƳέΣ ŀ ǘŀƪȍŜ ƪǊŜŘȅǘ ǊŜŦƛƴŀƴǎƻǿȅΣ ƪƻƴǎƻƭƛŘŀŎȅƧƴȅ ƛ ǇƻȍȅŎȊƪť ƎƻǘƽǿƪƻǿŊΦ 5ƻǎǘťǇƴƻǏŏ ǿǎȊȅǎǘƪƛŎƘ 

ǘȅŎƘ ǇǊƻŘǳƪǘƽǿ ǿ ƧŜŘƴȅƳ ƳƛŜƧǎŎǳ ǇƻȊǿŀƭŀ ǎǘǿƻǊȊȅŏ ǇŜƱƴȅ ƳƻŘŜƭ Ŧƛƴŀƴǎƽǿ ƻǎƻōƛǎǘȅŎƘΦ YŀȍŘȅ ƪƭƛŜƴǘ 

Ǉƻ ǇǊȊȅƧǏŎƛǳ Řƻ ƻŘŘȊƛŀƱǳ 9ȄǇŀƴŘŜǊŀΣ ǿ ǇǊȊȅƧŀȊƴŜƧ ŀǘƳƻǎŦŜǊȊŜΣ ƻǘǊȊȅƳŀ ǊŜƪƻƳŜƴŘŀŎƧť ƴŀƧƭŜǇǎȊȅŎƘ 

ƻŦŜǊǘ ƛ ǿȅōƛŜǊȊŜ ǇǊƻŘǳƪǘ ƴŀƧƭŜǇƛŜƧ Řƻǎǘƻǎƻǿŀƴȅ Řƻ ǎǿƻƛŎƘ ǇƻǘǊȊŜōΦ ²ƱŀǏŎƛŎƛŜƭŜƳ ǳŘȊƛŀƱƽǿ ǿ 

9ȄǇŀƴŘŜǊȊŜ ƧŜǎǘ ƪƻƴǎƻǊŎƧǳƳ ŦǳƴŘǳǎȊȅ ǇǊƛǾŀǘŜ Ŝǉǳƛǘȅ ȊŀǊȊŊŘȊŀƴŜ ǇǊȊŜȊ LƴƴƻǾŀ /ŀǇƛǘŀƭ.  
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Od momentu powstania serwisu www.szybko.pl ƴŀ ǇƻƭǎƪƛƳ Ǌȅƴƪǳ ƴƛŜǊǳŎƘƻƳƻǏŎƛ ȊŀǎȊƱƻ ǿƛŜƭŜ ȊƳƛŀƴΦ 

aƛŜƭƛǏƳȅ Řƻ ŎȊȅƴƛŜƴƛŀ Ȋ ǘǊǿŀƧŊŎŊ ǇƻƴŀŘ Ǌƻƪ ƎŀƭƻǇŀŘŊ ŎŜƴ ƳƛŜǎȊƪŀƵΣ ƴŀǎǘťǇƴƛŜ ǇǊȊȅǎȊƱŀ ƳƻŘŀ 

na ŘƻƳȅ ŀ ǿǊŀȊ Ȋ ƴƛŊ ǿȊǊƻǎǘȅ ŎŜƴ ŘƻƳƽǿ ƻǊŀȊ ŘȊƛŀƱŜƪ budowlanych. Obecnie rynek wraca 

do ƴƻǊƳŀƭƴƻǏŎƛΣ ŀ ǿǊŀȊ Ȋ ƴƛƳ ȊƳƛŜƴƛŀƧŊ ǎƛť ǇƻǘǊȊŜōȅ ƛ ǿȅƳŀƎŀƴƛŀ ƪǳǇǳƧŊŎȅŎƘ ƻǊŀȊ ǎǇǊȊŜŘŀƧŊŎȅŎƘ 

ƴƛŜǊǳŎƘƻƳƻǏŎƛΦ tƻǎȊǳƪƛǿŀƴŜ ǎŊ ǇǊȊŜŘŜ ǿǎȊȅǎǘƪƛƳ Ʊŀǘǿƻ ŘƻǎǘťǇƴŜ ƛ ǇǊŜŎȅȊȅƧƴŜ ƛƴŦƻǊƳŀŎƧŜΦ 

W ŘȊƛŜŘȊƛƴƛŜ ƻōǊƻǘǳ ƴƛŜǊǳŎƘƻƳƻǏŎƛŀƳƛ ǿǎȊȅǎtkim tym dysponuje serwis www.szybko.pl.  

{ƪŀƭŀ ƳƻȍƭƛǿƻǏŎƛΣ ƧŀƪŊ ŘŀƧŜ LƴǘŜǊƴŜǘ ƧŜǎǘ ƴƛŜǇƻǊƽǿƴȅǿŀƭƴŀ Ȋ ȍŀŘƴȅƳ ƛƴƴȅƳ ƳŜŘƛǳƳΦ 5ƻǎǘťǇ Řƻ 

Ƴƛƭƛƻƴƽǿ LƴǘŜǊƴŀǘƽǿ ǇǊȊȅ ƧŜŘƴƻŎȊŜǎƴȅƳ ōǊŀƪǳ ƻƎǊŀƴƛŎȊŜƵ ŎȊŀǎƻǿȅŎƘ ǎǘŀǿƛŀ LƴǘŜǊƴŜǘ ƴŀ ƭepszej 

ǇƻȊȅŎƧƛ ƴƛȍ ǘŜƭŜǿƛȊƧťΦ  

Szybko.pl Ƨŀƪƻ ƧŜŘŜƴ Ȋ ƴŀƧǿƛťƪǎȊȅŎƘ ǇƻƭǎƪƛŎƘ ǎŜǊǿƛǎƽǿ ƴƛŜǊǳŎƘƻƳƻǏŎƛ ƴƛŜǳǎǘŀƴƴƛŜ ǇǊŀŎǳƧŜ ƴŀŘ 

ȊǿƛťƪǎȊŜƴƛŜƳ ƭƛŎȊōȅ ƻǎƽōΣ ƪǘƽǊŜ ȊŀǇƻȊƴŀƧŊ ǎƛť Ȋ ƻŦŜǊǘŀƳƛ ǎǇǊȊŜŘŀȍȅ ƛ ǿȅƴŀƧƳǳ ƴƛŜǊǳŎƘƻƳƻǏŎƛ ƻǊŀȊ 

danymi i analizami rynku. W chwili obŜŎƴŜƧ ƛǎǘƴƛŜƧŜ ǎƛŜŏ ǇƻǊǘŀƭƛ ǘŜƳŀǘȅŎȊƴȅŎƘΣ ǎǇŜŎƧŀƭƛȊǳƧŊŎȅŎƘ ǎƛť ǿ 

ƻōǊƻŎƛŜ ǊƽȍƴȅƳƛ ǘȅǇŀƳƛ ƴƛŜǊǳŎƘƻƳƻǏŎƛ ŎȊȅ ǘŜȍ ǎƪƛŜǊƻǿŀƴȅŎƘ Řƻ ƻƪǊŜǏƭƻƴȅŎƘ ƎǊǳǇ ƻǎƽōΦ {Ŋ ǘƻΥ 

www.szybko.pl 

www.szybkowynajem.pl 

www.szybkokomercyjne.pl 

ǿǿǿΦōŜȊǇƻǏǊŜŘƴƛƻ-ƴƛŜǊǳŎƘƻƳƻǏŎƛΦǇƭ 

www.szybkostancje.pl 

www.dom.money.pl  

www.nieruchomosci.zumi.pl 

www.students.pl, www.studentnews.pl  

² ǇŀȋŘȊƛŜǊƴƛƪǳ нллф ǳǊǳŎƘƻƳƛƻƴŜ ȊƻǎǘŀƱȅ Řǿŀ ǇƻǊǘŀƭŜ ŀƴƎƭƻƧťȊȅŎȊƴŜ: www.property-in-poland.pl 

oraz www.commercial-realestate.pl. Oferty z szybko.pl ǎŊ ōŜȊ ȍŀŘƴȅŎƘ ŘƻŘŀǘƪƻǿȅŎƘ ƪƻǎȊǘƽǿ ǎŊ 

ǘƱǳƳŀŎȊƻƴŜ ƛ ǳƳƛŜǎȊŎȊŀƴŜ ǿ ƻōǳ ǘȅŎƘ ǇƻǊǘŀƭŀŎƘΦ ² ǘŜƴ ǎǇƻǎƽō ƻŦŜǊǘȅ ŘƻǘǊŊ Řƻ ȊŀƎǊŀƴƛŎȊƴȅŎƘ 

ƛƴǿŜǎǘƻǊƽǿΣ ƻǎƽō ǇǊȊȅƧŜȍŘȍŀƧŊŎȅŎƘ Řƻ ǇǊŀŎȅ ǿ tƻƭǎŎŜΣ ǎǘǳŘŜƴǘƽǿ ȊŀƎǊŀƴƛŎȊƴȅŎƘΣ ǘǳǊȅǎǘƽǿΦ tƻ ƪƛƭƪǳ 

ƳƛŜǎƛŊŎŀŎƘ ŘȊƛŀƱŀƭƴƻǏŎƛ ǎǇƻŘȊƛŜǿŀƳȅ ǎƛť ƻƪƻƱƻ 50-сл ǘȅǎΦ ǳȍȅǘƪƻǿƴƛƪƽǿ ƳƛŜǎƛťŎȊƴƛŜΦ 

 

http://www.szybko.pl/
http://www.szybko.pl/
http://www.szybko.pl/
http://www.szybkowynajem.pl/
http://www.szybkokomercyjne.pl/
http://www.bezpośrednio-nieruchomości.pl/
http://www.szybkostancje.pl/
http://www.dom.money.pl/
http://www.nieruchomosci.zumi.pl/
http://www.students.pl/
http://www.studentnews.pl/
http://www.property-in-poland.pl/
http://www.commercial-realestate.pl/

